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CONFCOMMERCIO Nella sede di via Giglioli-Valle un ciclo di incontri sul dialogo banca-impresa

Focus dei giovani imprenditori Ascom

Tra gli strumenti rivolti agli associati la coop di garanzia Cofiter

U0 data

4 N on conosco piu il Di-
« rettore della mia ban-
ca’: abbiamo scelto un titolo un
PO’ provocatorio -spiega Aure-
lio Trevisi (nella foto), presi-
dente del Gruppo Giovani Im-
prenditori di Confcommercio
Reggio Emilia- per un ciclo di
incontri sul dialogo banca-im-
presa. Oggi le imprese si sento-
no lasciate sole dal mondo della
finanza dicui hanno un bisogno
vitale: con questi seminari vo-
gliamo dar loro degli strumenti
che le ajutino ad accedere al
credito e nel rapporto con la
banca in generale».

Il primo incontro, aperto a
tutte le aziende interessate € or-
ganizzato in collaborazione
con Iscom Reggio, 'ente di for-
mazione di Confcommercio, e
Unicredit Spa, avra luogo oggi
dalle ore 16 alle ore 18.30, pres-
so la sede di Via Giglioli Valle a
Reggio.

Dopo il saluto dello stesso
Trevisi, interverranno Alessan-
dra Riva e Stefano Duci di Uni-
credit Spa per spiegare come si
accede al credito oggi (Basilea,
logiche di valutazione del meri-
to creditizio, quali informazioni

mi chiede la banca e per-
ché, ecc.), quindi Piergino
Novelli di Confcommercio
Reggio Emilia che presen-
tera il servizio credito
dell’associazione.

«La nostra associazione

O stam pa 30?981-2011

-spiega Piergino Novelli-
presta consulenza e assi-
stenza agli associati per
I'accesso agli strumenti
creditizi. Da un lato, trami-
te la cooperativa di garan-
zia Cofiter, siamo una sorta
di cuscinetto tra labanca e
I'impresa: alla prima for-
niamo delle garanzie ag-
giuntive, che si traducono
inmaggior facilita diacces-
so agli strumenti creditizi
perl'imprenditore. Dall’al-
tro, tramite i contributi dei co-
muni e della Camera di com-
mercio, attraverso il nostro ser-
vizio le imprese ottengono I'ab-

battimento parziale del tasso di
interesse praticato dalla ban-
ca’.

«Lincontro - sottolineano da
UniCredit- rientra nell’ambito
di ‘Informati’, piano di educa-
zione bancaria e finanziaria rea-
lizzato da UniCredit su tutto il
territorio nazionale con I’obiet-
tivo di contribuire ad accresce-
re la cultura bancaria e finanzia-
ria e con essa la capacita di rea-
lizzare quotidianamente scelte
economiche consapevoli € so-
stenibili. ‘In-formati’ rappre-
senta un esempio dell'impegno
nella realizzazione di un busi-
ness sostenibile, in grado di
creare valore, nel lungo perio-
do, per i clienti, i cittadini e piu
in generale le comunita».
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L’Ascom reggiana
ei rapporti
con il credito

Anche i commercianti si
interrogano sui rapporti - resi
sempre piti complicati dalla
crisi-traleloroimpreseele
banche. «'Non conosco piti il
Direttore della mia banca':
abbiamo scelto un titolo un po'
provocatorio -spiega Aurelio
Trevisi, presidente del Gruppo
giovani Imprenditoridi
Confcommercio - per un ciclo
diincontrisul dialogo
banca-impresa. Oggile
imprese si sentono lasciate
sole dal mondo della finanza
di cui hanno un bisogno vitale:
con questi seminari vogliamo
dar loro degli strumentichele
aiutino ad accedere al credito
enelrapporto conlabancain
generale".

Il primo incontro, aperto a
tutte le aziende interessate e
organizzato in collaborazione
con Iscom Reggio, I'ente di
formazione di
Confcommercio, e Unicredit
Spa, avra luogo oggi dalle 16
nellasede di Via Giglioli vallea
Reggio. Dopoil salutodello
stesso Trevisi, interverranno
AlessandraRiva e Stefano
Duci di Unicredit Spa per
spiegare comesiaccede al
credito oggi (Basilea, logiche
di valutazione del merito
creditizio, quali informazioni
mi chiede labanca e perché,
ecc.), quindi Piergino Novelli
presenterail servizio credito
dell'associazione.

Borghi ai dissidenti:
«Tutte scelte condivise»

e i
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Titolo provocatorio per il convegno organizzato dai giovani imprenditori Ascom

“Non conosco piu il mio direttore di banca”

U0 data

“NON conosco pit il Direttore
della mia banca”. E’ il titolo
%ovocatorio scelto da Aurelio
evisi, presidente del Gruppo
Giovani Imprenditori di Conf-
commercio Reggio, per un
ciclo di incontri sul dialogo
banca-impresa. «Oggi le
imprese si sentono lasciate
sole dal mondo della finanza
di cui hanno un bisogno vitale:
con questi seminari vogliamo
dar loro degli strumenti che le
aiutino ad accedere al credito
e nel rapporto con la banca in
generale», dice Trevisi.

Il primo incontro, aperto a
tutte le aziende interessate e
organizzato in collaborazione
con Iscom Reggio, 'ente di
formazione di Confcommer-
cio, e Unicredit Spa, avra
luogo oggi alle 16 alle ore
18.30, presso la sede Via
Giglioli Valle a Reggio. Dopo
il saluto dello stesso Trevisi,
interverranno Alessandra Riva
e Stefano Duci di Unicredit
Spa per spiegare come si acce-
de al credito oggi (Basilea,
logiche di valutazione del
merito creditizio, quali infor-
mazioni mi chiede la banca e
Rlerché, ecc.), quindi Piergino

ovelli di Confcommercio
Reggio che presentera il servi-
zio credito dell’associazione.

O stam pa 30?981-2011

Un cassiere in banca
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Ascom
e il credito

«‘Non conosco pit il
Direttore della mia banca’:
abbiamo scelto un titolo un
po’ provocatorio — spiega
Aurelio Trevisi, presidente
del Gruppo giovani
imprenditor1 di
Confcommercio — per un
ciclo di incontri sul dialogo
banca-impresa. Oggi le
imprese si sentono lasciate
sole dal mondo della
finanza di cui hanno un
bisogno vitale». Il primo
incontro, aperto a tutte le
aziende e organizzato con
Iscom Reggio, avra luogo
domani alle 16 nella sede di
via Giglioli Valle.
Interverranno Alessandra
Riva e Stefano Duci di
Unicredit e Piergino
Novelli di Confcommercio.
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Nuovo incarico per il vicepresidente Confcommercio Ravenna

Brunori nel Cda dell’Iscom
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RAVENNA - Domenico Brunori, presidente
Confcommercio Ascom Lugo e vicepresiden-
te provinciale Confcommercio Ravenna, &
stato eletto nel Consiglio d’Amministrazione
di Iscom Emilia Romagna. LEnte di Forma-
zione di Confcommercio Emilia Romagna ha
tra gli altri suoi soci la Confcommercio Na-
zionale, la Federalberghi Emilia Romagna, la
Fiavet Emilia Romagna e Marche e 7 Iscom
provinciali. Attualmente il sistema Iscom
dell'Emilia Romagna conta 12 sedj territoria-

li in tutta la regione (tra cui una a Ravenna,
presso Confcommercio), a cui si aggiungo uf-
fici ed aule in quasi tutti i comuni emiliano-
romagnoli. Lintero sistema regionale delle
Iscom conta oggi 126 addetti e nel 2010 ha
messo in formazione circa 23.000 persone
per un totale di circa 82.000 ore di formazio-
ne annue. [l nuovo Cda & composto da Valen-
tino Di Pisa (Presidente), Andrea Babbi {Am-
ministratore Delegato), Domenico Brunoti,
Luca Cevoli e Aurelio Trevisi.

CONFCOMMERCIO
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Commercio

Trevisi nel cda di
[scom regionale

C'é anche un imprenditore reg-
giano nel nuovo consiglio di am-
ministrazione di Iscom Emi-
lis-Romagna, insediatosi in que-
sti giorni: & Aurelio Trevisi, ma-
nager di 3D Quaser, societa di
consuy-
lenza per
la qualita
e la sicu-
rezza ali-
mentare.
Oltre al
suo ruolo
in azien-
da, Trevi-
si & an-
che pre-
sidente
del Gruppo Giovani Imprenditori
di Confcommercio Reggio, mem-
bro di Giunta della Confcommer-
cio reggiana e membro del Con-
siglio direttivo di Iscom Reggio.
Oltre a Trevisi, nel nuovo CdA
siederanno anche Valentino Di
Pisa (presidente), Luca Cevoli
(vicepresidente), Andrea Babbi
e Domenico Brunori. Attualmen-
te il sistema Iscom dell'Emilia
Romagna conta 12 sedi terri-
toriali in tutta la regione, con
126 addetti e un fatturato com-
plessiva di 19 milioni di euro

U0 data 300,
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ISCOM REGIONALE

Unreggiano entra nel cda
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B REGGIO

Un reggiano nell' Iscom regio-
nale. Si & insediato il 4 luglio
scorso il nuovo consiglio di
amministrazione di Iscom
Emilia Romagna, 1'ente di for-
mazione di Confcommercio
Emilia Romagna che ha (ra gli
altri suoi soci la Confcommer-
cio nazionale, Federalberghi
Emilia Romagna, Fiavet Emi-
lia Romagna e Marche, Iscom
Reggio ¢ altre 6 Iscom provin-
ciali. Nel nuovo cda composto
da Valentino Di Pisa (presiden-
te), Luca Cevoli (vicepresiden-
te), Andrea Babbi e Domenico
Brunori, & entrato anche il reg-
giano Aurelio Trevisi.

Aurelio Trevisi, manager di
“3D Quaser”, societa di consu-
lenza per la qualita e la sicurez-

za alimentare, ¢ presidente del
Gruppo giovani imprenditori
di Confcommercio Reggio
Emilia, membro di giunta del-
la Confcommercio reggiana e
membro del consiglio diretti-
vo di Iscom Reggio. Attual-
mente il sistema Iscom dell'
Emilia Romagna conta 12 sedi
territorialiin tuttalaregione, a
cui si aggiungono uffici ed au-
le in quasi tutti i comuni emi-
liano-romagnoli.

L'intero sistema regionale
delle Iscom conta oggi 126 ad-
detti e nel 2010 ha messo in
formazione circa 23mila perso-
ne per un totale di circa 82mila
ore di formazione annue. Il fat-
turato complessive dell'intero
sistema regionale Iscom si ag-
gira oggi intorno ai 19 milioni
dieuro.

CONFCOMMERCIO
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Aurelio Trevisi € entrato nel cda dell’ente di formazione di Confcommercio

Unreggiano nel board di Iscom Emilia

U0 data

U

stampa

00
3 1981-2011

i

Aurelio Trevisi & entrato nel cda di Iscom Emilia-Romagna

SI ¢ inmsediato il 4 luglio
scorso il nuovo consiglio di
amministrazione di Iscom
Emilia Romagna, l'ente di
formazione di Confcommer-
cio Emilia Romagna che ha
tra gli altri suoi soci la
Confcommercio nazionale,
Federalberghi Emilia Roma-
gna, Fiavet Emilia Romagna
e Marche, Iscom Reggio e
altre 6 Iscom provinciali.

Nel nuovo cda composto
da Valentino Di Pisa (presi-
dente), Luca Cevoli (vice-
presidente), Andrea Babbi
e Domenico Brunori, ¢
entrato anche il reggiano
Aurelio Trevisi.

Aurelio Trevisi, manager
di 3D Quaser, societa di
consulenza per la qualita e
la sicurezza alimentare, ¢
presidente del gruppo Gio-

vani imprenditori di Conf-
commercio Reggio Emilia,
membro di Ggiunta della
Confcommercio reggiana e
membro del Consiglio diret-
tivo di Iscom Reggio.
Attualmente 1l sistema
Iscom dell'Emilia Romagna
conta 12 sedi territoriali in
tutta la regione, a cul si
aggiungono uffici ed aule in
quasi tutti i comuni emilia-
no-romagnoli. L'intero
sistema regionale delle
Iscom conta oggi 126 addet-
ti e nel 2010 ha messo in
formazione circa 23.000
persone per un totale di
circa 82.000 ore di forma-
zione annue. I fatturato
complessivo dell'intero
sistema regionale Iscom si
aggira oggi intorno ai 19
milioni di euro. (fi. vi.)
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Di Pisa alla guida dell'Iscom

E il bolognese Valentino Di Pisa il nuovo presidente di
Iscom Emilia Romagna, 1'Ente di Formazione di Con-
fcomniercio Emilia Romagna . Il nuovo Gda ¢ compost
da Andrea Babbi, Aurelio Trevisi, Luca Cevoli € Dome
nico Brunori, oltre a Di Pisa che ¢ anche il numero due
dell Ascom di Bologna. L'intero sistema regionale delle
Iscom conta oggi 126 addetti e nel 2010 ha messo in
formazione circa 23.000 persone per un totale di circa
§2.000 ore di formazione annue. [l fatturato comples
sivo dell'intero sistema regionale Iscom si aggira intor
no ai 19 milioni di curo.
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Di Pisa alla guida dell'Iscom

E il bolognese Valentino Di Pisa il nuovo presidente di
Iscom Emilia Romagna, 1'Ente di Formazione di Con-
fcomniercio Emilia Romagna . Il nuovo Gda ¢ compost
da Andrea Babbi, Aurelio Trevisi, Luca Cevoli € Dome
nico Brunori, oltre a Di Pisa che ¢ anche il numero due
dell Ascom di Bologna. L'intero sistema regionale delle
Iscom conta oggi 126 addetti e nel 2010 ha messo in
formazione circa 23.000 persone per un totale di circa
§2.000 ore di formazione annue. [l fatturato comples
sivo dell'intero sistema regionale Iscom si aggira intor
no ai 19 milioni di curo.
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Di Pisa presidente
regionale di Iscom

wm Valentino Di Pisa € il
nuovo presidente di Iscom
Emilia-Romagna. A renderlo
noto & Confcommercio; in
occasione dell’insediamento
del nuovo cda dell’ente di
formazione dell’associazio-
ne. Oltre a Di Pisa, il nuovo
cda € composto da Andrea
Babbi; Aurelio Trevisi; Luca
Cevoli e Domenico Brunori:

CONFCOMMERCIO
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SOSTA |l caso ex caserma Zucchi

Trevisi (Confcommercio):
«Manca un’idea di piano»
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D al caos delle tariffe
« al parcheggio Zuc
chi riaffiora, per ’ennesima
volta, quello che secondo
noi ¢ “iI” problema: I'utiliz-
z0 di un sistema non traspa-
rente di scelte, non condi-
viso € neppure discusso».

Lo dice Aurelio Trevisi,
presidente del Gruppo Gioc-
vani Imprenditori di Con-
fcommer-

divisa ¢ il confronto collet-
tivo vengono continuamen-
te sbandierati ma sistemati-
camente disattesi, special-
mente quando ve ne sareb-
be pinu bisogno. Chi € con-
vinto delle proprie scelte,
perché valide e positive per
la collettivita, non dovreb-
be aver paura di confronti.
Eppure questo metodo,
questa man-

cio. «Si aprano, il sindaco canza di tra-

Dopo il ri-

sparenza

tocco delle  Delrio e 'assessore  nelle scelte

tariffe e la

strategiche

protesta che  Spadoni, @ un sano  che appaio-

si € abbattu-
ta sulla nuo-
va gestione
dell’ex Zuc-
chi, nessun
passo avan-

confronto e ci
convincano di avere
una visione e

no disartico-
late tra loro
€ non inseri-
te in una pia-
nificazione
di lungo re-

. prospettiva comune»  spiro tesa al

«Manca un

bene della

confronto

serio - rilancia Trevisi - non
solo con la popolazione ma
anche con chi dovrebbe es-
sere poi chiamato a soste-
nere tali scelte. Nei giorni
scorsi l'imbarazzo dell’as-
sessore Gandolfi era evi-
dente. Come era evidente
quello di altri esponenti
della Giunta € del Consiglio
comunale che, non adegua-
tamente informati, non so-
no riusciti a reggere il cre-
scere delle proteste collet-
tiver.

Secondo il presidente del
Gruppo Giovani Imprendi-
tori di Confcommercio, «la
tanto predicata visione con-

comunita,
sono diventate il modo di
fare “classico”, la firma di
un'accoppiata che riesce,
sempre pit spesso, a farsi
criticare dalla propria stes-
sa parte politica anche nelle
scelte pit banali; figuriamo-
ci in quelle piu complicate
e difficili, necessarie per far
riprendere quota a una citta
che negli ultimi dieci anni
ha visto un declino com-
plessivo molto marcato. Si
aprano, il sindaco Delrio €
I'assessore Spadoni, a un sa-
no confronto € ¢i convinca-
no di avere una “visione €
prospettiva comune”».

CONFCOMMERCIO
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Parcheggio Zucchi
ci vuole trasparenza
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AL caos delle tariffe al
D parcheggio Zucchi riaf-
fiora, per l'ennesima

volta, quello che secondo noi ¢
“iI” problema: I'utilizzo di un
sistema non trasparente di
scelte, non condiviso e neppu-
re discusso. Manca un con-
fronto serio non solo con la
popolazione ma anche con chi
dovrebbe essere poi chiamato
a sostenere tali scelte. Nei
torni scorsi 'imbarazzo del-
“assessore Gandolfi era evi-
dente. Come era evidente
quello di altri esponenti della
Giunta e del Consiglio comu-
nale che, non adeguatamente
informati, non sono riusciti a
reggere il crescere delle prote-
ste collettive. La tanto predica-
ta visione condivisa e il con-
fronto collettivo vengono con-
tinuamente sbandierati ma

. sistematicamente  disattesi,
. specialmente quando ve ne
. sarebbe piu bisogno. Chi e
. convinto delle proprie scelte,

collettivita, non dovrebbe aver
paura di confronti. Eppure
questo metodo, questa man-
canza di trasparenza nelle
scelte strategiche che appaio-
no disarticolate tra loro e non
inserite in una pianificazione
di lungo respiro tesa al bene
della comunita, sono diventate
il modo di fare “classico”, la
firma di un’accoppiata che rie-
sce, sempre pil spesso, a farsi
criticare dalla propria stessa
parte politica anche nelle scel-
te pilt banali; figuriamoci in
quelle pit complicate e diffici-
11, necessarie per far riprende-
re quota a una cittd che negli
ultimi dieci anni ha visto un
declino complessivo molto
marcato. Si aprano, il sindaco
Delrio e I'assessore Spadoni, a
un sano confronto e c1 convin-
cano di avere una “visione e
prospettiva comune”.

*PRESIDENTE GRUPPO
GIOVANI IMPRENDITORI DI

CONFCOMMERCIO
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Ascom: «Un sistema di scelte non trasparentey

DAL CAOS delle ariffe al parcheggio Zucchi n'aﬂio—
ra, per Lennesima volta, quello che secondo noti ¢ “il”
problema lutiliz=o di un sistema non trasparente di
scelte, non condiviso e neppure discusso. Manca un
confronto serio non solo con la popolazione ma anche
con chi dovrebbe essere poi chiamato a sostenere tali
scelte. Nei giorni scorsi Uimbaraszo-dell assessore Gan-
dolfi era evidente. Come era evidente quello di aliri
esponenti della Guunra e del Consiglo comunale che,
non adeguatamente Informati, How SoNo TIUSCIEL d Teg-
gere il crescere delle proteste collettive. La tanto predi-
cata visione condivisa e i confronto collettive vengono
continuamente sbandierati ma sistematicamente disot-
test. Chi é convinio delle proprie scelte, perché valide e
positive per la colletivita, non dovrebbe aver paura di

301981 2011

confronti. Eppure questo metodo, questa manicanza di
mrasparenza nelle scelte strategiche che appaiono disar-
ticolate tra loro e non mserite in una pzamﬁcazzone di
lungo respiro tesa al bene della comunita, sono divenia-
te il modo di fare “classico”, la firma di un’accoppiara
che riesce, semipre piu spesso; a farsi criticare dalla pro-
pria stessa parte politica anche nelle scelte pin banali;
figuriamoct in quelle pui complicare e difficili, necessa-
rie per far riprendere quota a una citta che negh ultimi
dieci anni ha visto un declino complessivo molto mar-
caro. St aprano, il sindaco Delrio e L'assessore Spado-
N1, 4 Un Sano confronto e ci convincano di avere una
“pisione e prospettiva comune”.
Aurelio Trevisi
(Presidente Giovani Confcommercio)

Caro-Zucchi,

PdePdiu (‘Giuma, fai
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Iscom Reggio conferma ai vertici
Loretta Romani e Pier Paolo Occhiali

L'Assemblea di Iscom Reggio, Uente di
formazione di Confcommercio, ha nominato il
nuovo consiglio. Ne fanno parte Pier Paolo
Occhiali; Donatella Prampolini, Loretta Romani;
Aurelio Trevisi, Gino Virgilli. Romani
confermata presidente, Occhiali vice.

CONFCOMMERCIO

«Terpi pits veloni per costruire
il Tecnopolo nelf'arsa Reggiane:
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FORMAZIONE
Rinnovati i vertici di
Iscom Confcommercio

3 Assemblea di Iscom Reggio Emilia,
I'ente di formazione di Confcommer-
cio, ha nominato il nuovo Consiglio Diret-
tivo che risulta composto, per il periodo
20112014, da Pier Paolo Occhiali (Diret-
tore Provinciale Confcommercio), Dona-
tella Prampolini Manzini (Presidente Con-
fcommercio Reggio Emilia), Loretta Ro-
mani (Presidente uscente di Iscom Reg-
gio), Aurelio Trevisi (Presidente Gruppo
Giovani Imprenditori di Confcommercio
Reggio Emilia) e Gino Virgilli (Presidente
Delegazione Confcommercio di Castelno-
vo ne” Monti). Il Consiglio ha successiva-
mente riconfermato gli incarichi di Presi-
dente e Vicepresidente rispettivamente a
Loretta Romani ¢ Pier Paolo Occhiali.

“Iscom - spiega la presidente Loretta Ro-
mani - eroga tutta la formazione necessa-
ria per gli addetti del terziario: dai corsi a-
bilitanti previsti dalle leggi dello Stato (a-
genti di commercio, mediatori, baristi, ri-
storatori, fino ai buttafuori, per citarne al-
cuni), aquelli per gli apprendisti; dai corsi
previsti daghi ammortizzatori in deroga, ¢
il caso della formazione obbligatoria peri
lavoratori in cassa integrazione, a tutta la
formazione finanziata o a libero mercato
perleaziende del commercio, del turismo
¢ dei servizi e periloro dipendenti”.

«Un ambito di attivita molto importante
¢ sul quale siamo molto impegnati pro-
prio in questi mesi -sottolinea Loretta Ro-
mani- ¢ quello legato alla formazione fi-
nanziata da fondi interprofessionali».

Nella foto Romani e Occhiali

CONFCOMMERCIO
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Come s1 recuperano
1 crediti in tempi di crist

II. GRUPPO Giovani
Imprenditori di Con-
fcommercio, organizza
un seminario sul tema
“Recupero crediti: come
tutelarsi prima, quando
procedere poi” oggi alle
18 nella sede provinciale
di Via Giglioli Valle.

Il seminario presentera i
nuovi strumenti per ge-
stire il rischio e i crediti
problematici con un uffi-
ciale giudiziario ed esper-
ti assicurativi che illustre-
ranno una casistica di
problematiche e soluzio-
ni sul tema dei crediti
non pagati, basandosi su
casi concreti.

«Lasciar scadere i termi-
ni di pagamento — spiega
Aurelio Trevisi, presi-
dente Gruppo Giovani
Imprenditori di Con-
fcommercio Reggio Emi-
lia - ¢ una pratica scorret-
ta e diffusa. Con la crisi
ha avuto un incremento
esponenziale perché ha
trovato un ombrello, una
giustificazione sistemati-
ca. Teniamo conto che,

per chi vi ricorre, si trat-
ta di una forma, deplore-
vole, di finanziamento
sulle spalle dei propri cre-
ditori».

«I crediti problematici —
aggiunge Nicola Nizzoli,

presidente gruppo
SEMINARIO
Appuntamento

con gli esperti
oggi all’Ascom

Ascom Terziario Servizi
di Confcommercio Reg-
gio - sono argomento
all’attenzione di tutte le
imprese, in particolare
quelle dei servizi. Si trat-
ta di un problema che si
amplifica lungo tutta la
filiera e che logora il tes-
suto economico. E oppor-
tuno parlarne per trova-
re delle soluzioni. Oggi
ci sono strumenti diversi
da quelli esistenti fino a
poco tempo fa: per esem-
pio quelli che coprono le
spese legali per il recupe-
ro del crediton.

CONFCOMMERCIO
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Seminario promosso dal Gruppo giovani imprenditori di Confcommercio

Recupero crediti, come tutelarsi

La gestione del rischio nell attivita dell impresa e le nuove norme

SEMINARIO

1 Gruppo Giovani Im-

prenditori di Confcom-
mercio Reggio Emilia, in
collaborazione con A-
rag-Tutela legale e con la
partecipazione del gruppo
Ascom Terziario Servi-
zi-Confcommercio, orga-
nizza un seminario sul te-
ma “Recupero crediti: co-
me tutelarsi prima, quan-
do procedere poi” che a-
vra luogo domani, giovedi,
alle 18 nella sede provin-
ciale di Via Giglioli Valle.

Il seminario presentera i

%D data

stampa

Indispensabile capire
quando val la pena
intervenire e quando no

nuovi strumenti per gesti-
re il rischio e i crediti pro-
blematici e si avvarra della
presenza di un Ufficiale
Giudiziario e di esperti as-
sicurativi che sapranno il-
lustrare un’ampia casistica
di problematiche e solu-
zioni sul tema dei crediti
non pagati, basandosi su
casi concreti.

“Lasciar scadere i termi-
ni di pagamento -spiega

Aurelio Trevisi, presidente
Gruppo Giovani Imprendi-
tori di Confcommercio
Reggio Emilia- € una pra-
tica scorretta e diffusa.
Con la crisi ha avuto un in-
cremento esponenziale
perché ha trovato un om-
brello, una giustificazione
sistematica. Teniamo con-
to che, per chi vi ricorre, si
tratta di una forma, deplo-

revole, di finanziamentc
sulle spalle dei propri cre:
ditori”.

“I crediti problematici
-aggiunge Nicola Nizzoli,
presidente gruppo A
scom Terziario Servizi di
Confcommercio Reggio
Emilia- sono argomento
all’attenzione di tutte le
imprese, in particolare
quelle dei servizi. Si tratta

di un problema che si am
plifica lungo tutta la filietz
e che logora il tessuto eco
nomico. E opportuno par
larne per trovare delle so
luzioni. Oggi ci sono stru
menti diversi da quelli esi
stenti fino a poco tempc
fa: per esempio quelli che
coprono le spese legali pei
il recupero del credito. E
indispensabile, inoltre, es
sere in grado di capire

CONFCOMMERCIO

quando val la pena interve
nire e quando, invece
no”.

“Questi ragionamenti, ¢
maggior ragione, valgonc
per imprese giovani, per le
quali e piu facile che il cast
flow venga messo in cris
da clienti, magari ritenut
affidabili, che non pagano
¢ indispensabile -conclu
de Aurelio Trevisi- che ur
imprenditore, specialmen
te se giovane, sappia qual
siano gli strumenti per tu
telarsi”.
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Donatella Prampolini (Ascom)

IL GRUPPO Giovani Imprendi-
tori di Confcommercio, in colla-
borazione con Arag-tutela legale
e con la partecipazione del grup-
po Ascom terziario servizi-
Confcommercio, organizza un
seminario sul tema “Recupero
crediti: come tutelarsi prima,
quando procedere poi” che avra
luogo domanti alle 18 nella sede
provinciale di via Giglioli Valle.

11 seminario presentera i nuovi
strumenti per gestire il rischio e i
crediti problematici e si avvarra
della presenza di un ufficiale
giudiziario e di esperti assicura-
tivi che sapranno illustrare
un’ampia casistica di problema-
tiche e soluzioni sul tema dei

crediti non pagati,
basandosi su casi
concreti.

«Lasciar scade-
re i termini di
pagamento - spie-
ga Aurelio Trevi-
si, presidente
Gruppo Giovani
Imprenditori  di
Confcommercio
Reggio - ¢ una
pratica scorretta e
diffusa. Con la crisi ha avuto un
incremento esponenziale perché
ha trovato un ombrello, una giu-
stificazione sistematica. Tenia-
mo conto che, per chi vi ricorre,
si tratta di una forma, deplorevo-

le, di finanzia-
mento sulle spalle
dei propri credito-
Tix.

«I crediti pro-
blematici -
aggiunge Nicola
Nizzoli, presiden-
te gruppo Ascom
terziario servizi di
Confcommercio -
sono argomento
all’attenzione di

tutte le imprese, in particolare
quelle dei servizi. Si tratta di un
problema che si am{)liﬁca lungo
tutta la filiera e che logora il tes-
suto economico. E opportuno
parlarne per trovare delle solu-

zioni. Oggi ci sono strumenti
diversi da quelli esistenti fino a
poco tempo fa: per esempio
quelli che coprono le spese lega-
It per il recupero del credito. E’
indispensabile, inoltre, essere in
grado di capire quando val la
pena intervenire e quando, inve-
ce, no».

«Questi ragionamenti, a mag-
gior ragione, valgono per impre-
se giovani, per le quali & pil faci-
le che il cash flow venga messo
in crisi da clienti, magari ritenu-
ti affidabili, che non pagano: &
indispensabile - conclude Aure-
lio Trevisi, che un imprenditore,
specie se giovane, sappia quali
siano gli strumenti per tutelarsis.
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